


Daug naujokuy, kurie ateina j tinklinj marketingg, jsivaizduoja
Sj versla taip:

»,Perku produkcijg, pasakoju draugams apie jg ir uzdarbio
galimybes, jtraukiu daug zmoniy ir gaunu pasyvias
pajamas”.



IS tiesy viskas vyksta kiek kitaip: zmogus pradeda darbg,
susitinka su draugais, jie atsisako, jis nusivilia verslu ir
pasitraukia.



Deja, toks scenarijus pasikartoja, kai Klubo Nariai
nesinaudoja renginiais (Sveikatos mugémis, galimybiy
prezentacijomis, Bangomis ir, zinoma, Kompanijos
Forumais).

Distributoriai efektyviai praveda asmeninius susitikimus, bet
sie susitikimai negali parodyti viso musy verslo masto.
Butent todél daugelio zmoniy verslas neauga ir jie negali
sukurti didelés komandos.



Todél svarbu prisiminti: svarbiausias tikslas tinkliniame
marketinge, norint sukurti didele organizacijg, yra zmoniy
kvietimas | jvairius masinius renginius, kuriuos veda
Kompanija.

Kuo daugiau tavo zmoniy dalyvaus renginiuose, tuo greiciau
iSaugs tavo komanda ir tuo greiciau tu pradeési gauti didelius
pinigus. Todél stenkis kiekvieng kartg j renginj ateiti/
atvaziuoti su naujais zmonémis!

Kokie buna masiniai renginiai?






Tu turbut jau pravedei pirmuosius susitikimus, suspéjai
pabendrauti su daugeliu zmoniy. K3 tie zmonés pamate per
susitikimus? Tave (galbut ir tavo vadova), zmoguy, kuris ant
popieriaus piesia kazkokius laiptus ir procentus.

Ar potencialts Partneriai, galbut tavo busimi pagrindiniai
yderiai, pamaté verslo mastg ir perspektyvas? Ar jie
natikéjo tavimi (ypacC jeigu tu pats kol kas nepasiekei
sekmeés)? Galimas daiktas, kol kas naujokai ne visiskai
patikéjo informacija.




Kg mato zmogus, kuris ateina j prezentacijg arba meistro
vedama uzsiémimag miesto renginyje?

Jis mato daug kity zmoniy, graziai apsirengusiy,
besisypsancCiy. Jis mato prezentacijg didziuliame ekrane, jis
klausosi praneséjo, kuriam buvo padaryta reklama.

Ir zmogus pradeda suprasti: tai rimtas reikalas, kurj verta
iSsiaiskinti. Tai suveikia zymiai stipriau ir suzadina norg
daugiau suzinoti apie Sj pasiulyma.






Regiono renginiai — tai renginiai, apjungiantys kelis miestus.
Jie daznai vyksta dvi dienas.

Ryskus pavyzdys buty ,Bangos” — renginiai, organizuojami
jvairiuose miestuose ir Salyse, suteikiantys pozityvo ir
energijos Coral Club nariams, uzdegantys naujus Lyderius!






Pagal renginio mastg taip pat skiriami valstybiniai (tam
tikroje Salyje) ir tarptautiniai (organizuojami visai
Kompanijai).

Paprastai tarptautinius renginius (pvz., Forumg) organizuoja
Kompanija.

/monés, kurie pirma karta pateko j tokj renginj, galéjo i$
tiesy pamatyti Kompanijos mastg, isgirdo vertingy patarimy
IS auksciausiy lyderiy ir milijonieriy, Zzmoniy, kurie jau
pasieké sekmés Siame versle.



Tokiy emocijy ir tokios informacijos gauti
nejmanoma, jeigu tu dirbi tik savo mieste!



Kai zmogus mato tokj didziulj renginj, jis pradeda suprasti,
kad tinklinis marketingas — labai rimtas verslas, apjungiantis
milziniskg kiekj zmoniy ir leidziantis uzdirbti didziulius
pinigus.

Sis vaizdas lieka Zmogaus galvoje ir jis taip pat pasakos apie
tai savo potencialiems Partneriams!

Remiantis daugelio Kompanijos Lyderiy atsiliepimais,
tikrasis verslas Coral Club prasideda, kai atvedi |
Kompanijos renginius ne maziau kaip 10 zmoniy!



Kaip pakviesti naujoka j renginj?
Svarbu padaryti du dalykus:
* papasakoti, kas bus renginyje;

e parodyti renginio privalumus, kad zmogus pamatyty
asmenine naudg!



Daznai naujokai j tavo kvietima gali atsakyti :
,A$ dar nieko neuZdirbau Sioje Kompanijoje. Stai truputj

padirbésiu, uzsidirbsiu pinigy, tada vazinésiu j bet kokius
renginius, kur tu mane pakviesi!”

Atsakyk Partneriui: , Nuostabu, kad tu planuoji uzsidirbti
Kompanijoje! As dziaugiuosi uz tave ir palaikau tavo planus.
Bet tai, kg tu pasakei, — tipiné samdomo darbuotojo logika.
Juk net tam, kad dirbtum samdomg darbg, tu jgijai

iSsilavinima, investavai laika (ir ne vienerius metus), pinigus,
pastangas!




Juk Coral Club tu planuoji kurti rimtg verslg! Rimtas verslas —
rimtos zinios, gebéjimai ir jgudziai, didziulé patirtis ir
motyvacijal

Visa tai tu gali kaupti mety metus, taikydamas metoda
y,pbandymai ir klaidos”, o gali gauti ir Siame renginyje. As tau
garantuoju: Sis renginys padalins tavo verslg Coral Club |
LKki“ ir ,,po“! Renginyje tu suzinosi verslo vystymo metody,
kuriuos praktiskai atidirbo patys sékmingiausi Kompanijos
zmonés. Tai leis tau keletg karty padidinti savo efektyvuma
Coral Club.



Tu isgirsi Meistry sékmeés istorijy, kurios tau suteiks galinga
impulsg, jkvépima ir energija tobuléti. O dar — vertingg
bendravimg su kitais Klubo Nariais. |sivaizduoji, per dvi
dienas tu jsigysi draugy ir bendramincCiy visame pasaulyje!
Taip kadaise vienas iS Sokiy renginiy pakeité ir mano
gyvenimg!”



1.1Snagrinékite papildomag CBA
tinklalapio medziaga.

2.Apsilankykite artimiausiame
renginyje, pakviesdami | jj savo
Partnerius!







