UZLETI TALALKOZO:
CSINALD HATEKONYAN!
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Fontos, hogy az uizleti talalkozoid hatékonyak legyenek.

Mindenki képesimegtanulni a hatékony Uzleti talalkozok
lebonyolitasat, meg akkor is, ha korabban nem volt tzleti
tapasztalata.




Fontos megjegyezni, hogy az uzleti talalkozonak mindig
van célja - potencialis partner regisztracioja a csapatba.

A cél egy specialis ,vilagitétorony”, amelyre az uzleti

talal
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| TALALKOZO CELJA




Tanuljunk.meg néhany egyszer( szabalyt,
amelyet mindig betartunk az
tzleti talalkozo alkalmaval!



A talalkozé el6tt alakits ki pozitiv hozzaallast

magadban, koncentralj a sikeres lebonyolitasra, bizz
magadban.

(Ne feledd azokat a helyzeteket, amikor gydztes voltal

az életben, prébald meg érezni ezt az allapotot most
iS).



'ALALKOZO LEHET SZEMELYES VAGY ONLINE







Udvozdld a beszélgetStarsad.

Mutatkozz be roviden, ha
szukséges.

Bokolj Oszintén (példaul Gzleti
tulajdonsagok - pontossag). Ez
elOsegiti a ,jég megtoréset” a
kommunikacio elsé percében.

Vedd fel a kapcsolatot a partnerrel
név szerint (keresztnév).



A talalkozd moderatoraként fontos feladatod a
potencialis partner igényének felismerése.

Fontos, hogy megértsd, milyen személy all el6tted, a
gondolkodasat, mire torekszik, mi fontos neki az
életében, mire juthatsz a jovOben ezzel a személlyel?

A bemutatkozas utan folytasd az igények
azonositasaval, a beszélgetés keretében, finoman és

feltdinés nélkul.



Tegyél fel néhany kérdést, hogy a masik
személy beszélhessen
(4-5 kérdés, nem tobb)

Ezek kérdesek lehetnek az élettel, a
munkaval, a  gyermekekkel, a
csaladdal, a hobbival kapcsolatban..

Ne feledd: a beszélgetés legjobb
témaja mindenki szamara sajat maga!

Kérdezz vissza, pontosits. Ez segit
meghallgatni a beszélgetot.



Probald megérteni a beszélgetd
partneredet
 Mifontos neki?

 Milyen lehet6ségeket kinalj neki:
Uzlet, karrier, kiegészitd
jovedelem vagy egy csodalatos
termeék.




Példaul kérdezd meg: ,Jol értem, hogy a kereset ndvelés
témaja érdekes lehet szamodra?”
Altaldban az emberek azt mondjak: ,lgen
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,Mond, van mar Uzleti tapasztalatod?"

,Miért érdekes szamodra a kiegészitd jovedelem?
Mi 6sztdnoz arra, hogy mérlegelj lehetbségeket?”

Miutan megismerted az igényeit, nagyon roviden mond
el személyes torténetedet (kapcsold oOssze a siker
példaidat a masik személy igényeivel).



A személyes torténet hozzajarul a bizalom kiépitéséhez
azokkal az emberekkel, akik tGzleti dontés meghozatalat
fontolgatjak.

Ez lehetévé teszi a kapcsolat felépitését, melynek
kdszonhetben potencialis partnereid lathatjak, hogy
ugyanolyan ember vagy, mint 06k, wugyanolyan
problémakkal és vagyakkal. Az egyetlen dolog, amely
megkulonboztet toluk az, hogy te mar megtalaltad a
megoldast, és talan mar megtetted ezen ut egy bizonyos
szakaszat, és lettek eredmeényeid.



Nagyon fontos, hogy a személyes torténetedet helyesen
epitsd fel.

Az életed jol strukturalt torténetének kell lennie, amely
elvezeti a hallgatokat a helyes kdvetkeztetésekhez.

Legfeljebb 1-2 perc!



MocnepoBaTenbHOCTb IMMHOU UCTOPUMN:

1. PaccKaXXu o Tom, 4Yem Tbl 3aHMUMaNcA
paHee, rae yymnca, kem paborann.

2. PaccKaxKm o Tom, YTO Bbi3bIBaJIO Y
Teba oTpuuaTesibHble SMOLUUU, YTO HE
HpPaBUAOCb (3TO Mmor H6bITb NOABEM MO
OYyAUNbHUKY, HEeyaoOHbIN rpaduK,
Bpemsa B gopore A0 paboTbl 1 T.4.).




3. Mond el neki, milyen érzések voltak
benned. Mi volt az a pont amikor rajottél:
ez nem folytatodhat gy tovabb.
Valamit meg kell valtoztatni. Es elkezdted
keresni az uj lehet6séegeket.

4. Oszd meg vele, hogyan kerested az
ujat, milyen projektekben vettél részt,
mielOtt megtalaltad azt, amire szikséged
volt (pl. Uzlet vagy termék).



5. Mutasd meg az eredményeidet. Ha ezek
még nem szamottevOek és nem tartod elég
vonzonak, Osszpontosits a szabadsagra, a
mobilitasra, Uj baratokra, érdekes
emberekre, és ami a legfontosabb - a
novekedési lehetGségekre és masok
sikereinek példaira.

6. Mond el neki, hova tartasz és hogy latod
a jovodet.



Nagyon fontos!

Minden talalkozo, mint minden potencialis partner, egyedi.
Amikor beszélgetsz a beszélgetb6partnereddel, Ugyelj arra,
hogy vedd figyelembe az adott helyzet egyediségét!

Példaul egy vallalkozd szamara elegendd informacid lesz,
hogy egy nagy nemzetkozi vallalat partnere vagy, és jelenleg
érdekel a piac fejlesztése egy adott varosban (és a
részletesebb személyes torténet csak irritalna).

Masoknak éppen ellenkezbleg, fontos tobbet megtudniuk
rolad. Hallgasd meg és értsd meg beszélgetbpartnered!




Ismered a beszélgetOpartnered
problémait (feladatokat, igényeket).

Itt az ideje, hogy pontosan annak a
helyzetnek az el6nyeirdl beszéljunk,
amit megfogalmazott!

Lehet, hogy az uUzleti otlet, de lehet,
hogy az egészségkoncepcio all kozel

beszélgetbépartnered értékeihez,
érdekl6édéséhez (termék,

kommunikacio, utazas).



Példaul egy vallalkozé szamara az uzleti otlet igy hangzik:

,Most az egész vilagon Uzlethaldzat fejlesztés folyik, aminek k6zéppontjaban a
megfeleld6 taplalkozas, és az egeészseg kérdése all. Tudod, milyen nagy a
kereslet ma ebben a témaban?

Jelenleg tébb mint 350 kirendeltsége van a cégnek 40 orszagban, tobbek
k6zott Németorszagban, Csehorszagban, Olaszorszagban, Kanadaban, az USA-
ban, Oroszorszagban és mashol.

Ambiciozus partnereket kereslink, akikkel ez az irany tovabb fejleszthetd.
Minden kérdés a logisztika, a markafejlesztés, az uj termékek bevezetés és
fejlesztése, Uj, modern eszkdzok biztositasa (beleértve a weboldalt is) az tzleti
fejlesztéshez a tarsasag fokuszaban van.



,Szukséglunk van olyan emberekre, akik Gzletemberként egyuttmdikodnek az uj
emberekkel, és vellik egyltt értékesitési haldzatot alakitanak ki (a célok
kitizésétol, tervezéstdl, motivaciotol a cég termék-forgalmanak noveléséig).

Pénzigyi befektetések és aruellatasi fejfajas nélkul lehet6sége nyilik a jelenlegi
Uzleti tevékenységével parhuzamosan Uj vallalkozas kialakitasara, aminek

megbizhatosagat és Uzleti potencialjat a tarsasag folyamatosan monitorozza és
biztositja!”



Anya sziilési szabadsagon:

»2Ahogy emlitettem, az utébbi id6ben megvaltozott az életem. Szeretnék egy
kicsit beszélni a tarsasagrol, amivel megvaltozott az életem, és az ajanlatomrol.
A Coral Club nemzetkozi tarsasag 21 éve mukodik a piacon. A tarsasag egy
divatos és nagyon igéretes terilettel foglalkozik - az egészség vedelmére és
fenntartasara alkotott termékekkel, melyeket a modern életkérilményekre
szabtak. Képviseleti irodakat nyitottak a vilag 40 orszagaban, tobbek kozott
Németorszagban, Csehorszagban, Olaszorszagban, Kanadaban, az USA-ban,
Oroszorszagban és mashol.

Jelenleg olyan partnert kerestink, aki részt vehet az értékesitési rendszer
megszervezésében.



Minden feladatot ami a logisztikaval, a markafejlesztéssel, az uj termékek
bevezetésével és fejlesztésével, az uzleti fejlesztéshez sziikséges uj, modern
eszkozok biztositasaval kapcsolatban stb. a tarsasag veégzi. Biztositott egy képzési
és tamogatasi rendszer is.

Annak a személynek, akit Partnerként szeretnénk latni, az emberekkel valo

foglalkozas a feladata (és latom, hogy te tarsasagi ember vagy). Vegyél részt
velink az értékesitési haldzat kialakitasaban (a célok kitlizésétol, a tervezéstdl, a

motivaciotol a cég termékeinek forgalmanak noveléséig).



Az értékesitési rendszer kiépitésekor nincs sziikség anyagi befektetésre. Szamos
folyamat (telefonhivas, Skype kommunikacio, internetes munka) otthonrol is
elvéegezhetd. Ha ésszerlen Utemezed, a munka nem veszi igénybe minden
idodet. Ez azt jelenti, hogy tovabbra is teljes mértékben képes leszel teljesiteni
szulbi feladataidat.

Képzeld el, hogy sikeres Gzletasszonyként kitorhetsz a szulési szabadsagon |évk
egysiku szerepébdl, és akar luxusautoval utazhatsz a vilag korial, a legszebb
tajakat lathatod, a vilag legjobb szallodaiban megszallva. Ez az az élet, amit a
gyermekeidnek biztositani szeretnél, és a férjed is buszke lesz rad, és még
jobban fog eértékelni és tisztelni téged. Valodi lehetéséged nyilik Oszinte
elismerésekre és egy sajat vallalkozas |étrehozasaral "



Uzleti otletet mutattdk be a
beszélgetOpartnered szamara, vagy
elmondtad a lehet6ségeket az
igényei, céljai megvalodsitasara.

Most segitened kell a jeloltet a
dontés meghozatalaban.

A meghozott dontés alapjan kell
,kozvetlen ajanlatot” tenned.

lgy eléri az Uzleti taldlkozé a céljat.



Tegyél fel kérdést a sajat gondolataid alapjan, példaul: ,,Szeretnél
tobbet megtudni errol a vallalkozasrol?”

Ha a jelolt azt mondja: ,Nem”, ,,Ez nem az én uzletem”,
,Szamomra nem vonzo”, akkor ajanld fel a termékek kiprobalasat.

Ha az idO és a kdrnyezet megengedi, mond el neki, hogy a viz
miben kilonbozik attol a viztbl, amit a legtébb ember iszik.



Ajanld fel, hogy probalja ki a Daily Delicious shaket, vagy
adj neki egy par kis adagos csomagot kiprobalasra, hogy
otthoni korilmények kozott csaladjaval egyutt kostolhassa

meg maga is. Ekkor minden bizonnyal atbeszélik a
hallottakat.

Kérj par ajanlast.
Ebbdbl a célbdl udvariasan tudjuk folytatni a beszélgetést!

Uzleti vallalkozasra a jelolt jelenleg nem megfelel8. Lehet,
hogy miutan kiprobalta a terméket, visszatérd vevod lesz.



Ne is gondolj arra, hogy rabeszéld vagy meggybzd. A
beszélgetOpartnert jelenleg nem  érdekli. Minden
meggyoOzési kisérlet elidegeniti 0t, és elveszited a jeldltet
orokre.

Emlékszel! A feladat nem a meggyozés!

A feladat az, hogy segitsd az embert a jovedelem
novelésében / megszerzésében a Coral Club segitségével.
Ebben az esetben a helyzet olyan, hogy a veled szemben
allo személy nem akarja ezt a segitséget. Tanulsag! Men;]
tovabb a kdovetkezd személyhez!
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1. Kuldd el a jeloltednek a webhelyre mutato linket:
https://hu.coral.club

Ez a forras segit részletesebben megismerkedni a
tarsasaggal, a bonuszprogramokkal és a termékekkel, hogy
teljesebb képet adjon az tzletrdl.
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2. Ajanld fel, hogy probalja ki a termékunket.

3. Amikor megadod egy személynek a tovabbi
informaciokat, mond neki a kovetkez6t:
,Csinaljuk ugy, hogy részletesebb informacidkat adok
neked. Vess ra egy pillantast otthon, és majd beszéllnk
arrol, hogy mit legyen a kovetkez6 lépés. "



Ekkor egy fontos, kotelez6 mondat:
,Ha ma kuldok egy linket, mikor tudod megnézni?”

Kapjon egyértelm( valaszt, és Iépjen a kovetkezd
talalkozora vagy telefonhivasra.



Tehat a talalkozo veéget ért.

Meég akkor is, ha a személy valasza
,hem”
- Ne aggddj. Ne feledd, a tolcsért,

amirol korabban beszéltink.

Ezen felll sok ember belép az Gzletbe
a termék révén.



A talalkozé végén ismételten vilagosan
rogzitsd az 6sszes megallapodast: a
kovetkez6 talalkozot, felhivas idejét,
termeék-visszajelzést, stb.

Mondj kdszonetet a masik embernek,
és bucsuzéul mondj valami kedveset:
“K6szondm, hogy idot szantal ram.

Viszont latasra a kovetkezd alkalomig!

’)




1. Ismerd meg a Sikeres Partner
Munkaflizet kiegészitd anyagat.

2. Irj 6ssze tobb verziot Gizleti 6tletek /
lehetbségek prezentalasara a
kilonbozo tipusu beszélgetbpartnerek
szamara.




3. Hivj meg talalkozéra jeldlteket
a névlistad alapjan.

4. Vedd igénybe mentorod
tamogatasat és kezd meg az Uzleti
talalkozék tartasat!







