


Sutik, kad tada, kai zmogus susipazjsta su kazkuo nauju,
klausimai, abejonés, pasitikslinimai visiskai logiski. Daznai
Sis  papildomos informacijos uzklausimas issakomas
priestaravimy, neigiamo pavyzdzio arba neigimo forma.




Tam, kad tau buty paprasciau su tuo dirbti, atmink: zmoneés
ne visada pasiruose tikéti tinklinio marketingo darbo sistema
dél neteisingy stereotipy ir dél to, kad nesupranta
,biologiskai aktyviy papildy“ esmeés.

Tavo uzduotis: be agresijos, draugiskai ir profesionaliai
suteikti zmogui teisingg informacijg ir issklaidyti baimes.



smok atskirti klausimus, nesupratimg ir priekabius. |
nastaruosius reaguok su humoru — tai tavo profesionalumo

00Zymis.

Bet kokiu atveju priestaravimas — tai galimybé atskleisti ir
suprasti pasnekovo poreikius ir motyvus; suprasti, kokios
tavo pasitlymo pusés priimamos teigiamai, o kokios — ne;
suprasti, kokia papildoma informacija reikalinga pasnekovui!
Jeigu pasnekovui iskilo  abejoniy, priestaravimy,
rekomenduojame naudoti budg ,,salyginis sutikimas®.



1.1sklausyk abejoniy
nepertraukdamas ir nesigindamas.



2. Surask k3 nors, su kuo tu gali sutikti, ir
prisijunk prie to (ne su esme, bet su
poreikiu, teise turéti savo nuomone,

kazkieno svarbumu) arba tiesiog padéekok uz

klausimg): ,, Taip, as suprantu Jus®, ,,Sutinku,

tai tikrai esminis momentas”, , Gerai, kad Jus
prakalbote apie tai.”



3. Uzduok patikslinamajj klausimg, kuris
konkretizuoja abejone: , Tu sakai, kad nenori
pardavinéti. Ar as teisingai supratau, kad tu

nenori pirkti produkcijos uz vieng kaing ir

pardavinéti pazjstamiems uz kitg? Tiesa?;
,Netiki tinkliniu marketingu? Prasom
patikslinti: tu netiki, kad tai legalus verslas?
Ar tuo, kad cia galima uzsidirbti? Ar dar kuo
nors?“



4. Paaiskink, ramiai argumentuok savo
poziurj (parodyk rysj tarp jo poreikio, teisés
ir savo veiksmuy: kaip tai veikia): ,,Ir butent

dél to...”, ,Ir specialiai dél to, kad...”, ,Ir

kaip tik dél to...”



5. Uzduok klausima/paklausk
nuomoneés/pasitikslink, ar pasikeité
jo poziuris j aptariama tema.



Mes surinkome tipinius
klausimus/priestaravimus, su
kuriais dazniausiai susiduria
distributoriai, ir pasituléme
atsakymuy j juos variantus.
Nejsimink siy teksty mintinai...



1. Uzsidirba tik tie, kurie pradéjo pirmieji.

Tu teisus deél to, kad verslo vystymo laikas ir iS jo gauty pajamy lygis —
tarpusavyje susijusios sudeéetinés dalys.

TaCiau Kompanijos marketingo planas sudarytas taip, kad tu gali uzsidirbti
daugiau negu zmogus, kuris tave pakvieté, daugiau negu zmogus, kuris dirba
Kompanijoje jau 15 mety. Kuo daugiau virs taves yra vadovy, tuo tau
naudingiau — dar daugiau zmoniy suinteresuoti tavo sékme ir yra pasiryze
padéti tau jg pasiekti.

Jeigu buty galimybé uzsiregistruoti Kompanijoje tiesiogiai, o ne po
Distributoriumi, tu gautum lygiai tiek pat. Asmeniskai as dziaugiuosi, kad mes
visi pradéjome dirbti, kai kompanijai Coral Club buvo jau 19 mety, nes mus
aprupino viskuo, kas butina: daugiau kaip 550 parduotuviy 40 saliy, pristatymo
sistema 189 pasaulio Salyse, plati produkcijos linija, patogi svetaine ir
asmeninis kabinetas, patikrintas praktikoje marketingo planas. Viskas buvo
kuriama mety metais, ir as, ir tu, ir kiekvienas zmogus gali dirbti jau
susiformavusioje verslo sistemoje.

Kaip manai, ar dirbti gerai susiformavusioje verslo sistemoje patogiau negu
kompanijos vystymosi etape?




2. AS pats nevartosiu Coral Club produkty.

Zinoma, tu gali pats nevartoti kompanijos produkty. Tik pagalvok, ar galési
rekomenduoti savo pazjstamiems tai, ko pats nevartoji? GreicCiausiai tai bus
gana sudétinga.

Biologiskai aktyvus papildai, biologiskai prieinamas vanduo, ekologiski namuy
tvarkymo produktai — tai taip pat naturalu ir Siuolaikiska, kaip Sratinukas,
elektra, internetas. Musy produktas naturalus ir butinas, ir geriausia
- rekomendacija — tai asmeninis rezultatas.

IS savo patirties pasakysiu: sukurti patikimg verslg galima tik su tuo produktu,
kuriuo tu pats pasitiki. Tik taip veikia rekomendacijy verslas — pats patogiausias
ir trumpiausias kelias j didelius pinigus.

Ar galiu tau parekomenduoti produkcijg, su kuria paprasciausia pradéti? Kokia
kategorija tave daugiau sudomins: vanduo, sveika mityba, grozis, namai...”




3. AS tam neturiu laiko.

Taip laisvo laiko trukumas — Siy laiky ryksté. Ir tu teisus, kad racionaliai j tai
Ziuri.

Tinkliniame marketinge pradéti ir vystyti savo verslg galima lygiagreciai su savo
darbu, verslu arba mokslu. IS pradziy tu galési skirti verslui tik kelias valandas
per dieng. Bet kokiame versle pajamos ateina ne iS karto ir uzsiimti dar kuo
nors lygiagreciai labai patogu.

Kai rezultatas ir pajamos Coral Club taps stabilus, patikék manim, tavo graﬂke
atsiras daugiau laiko. IS savo patirties ir savo partneriy patirties zinau, kad
pradeéjus Sj verslg ir aktyviai padirbéjus 2-3 metus, toliau jis veiks tau pastoviai
nedalyvaujant. Tai ir yra pagrindiné tinklinio verslo idéja — pasyvios pajamos.
Kiek laiko per savaite tu galési skirti Siai veiklai?




4. As neturiu reikiamy savybiy, kad tuo uzsiimciau.
Patikék, niekas jy neturéjo. Tu bandysi jsisavinti absoliuciai naujg profesija, be
to, per gana trumpa laika, ir tavyje isryskés reikiami jgudziai bei susikaups

patirtis. Kompanijoje yra apmokymo sistema ir as tau visur padésiu
Pabandykime?




5. Tai ne man.

Paradoksalu, bet daugelis lyderiy buvo iStare Sig fraze. Dabar kiekvienas is jy
gali daug kg papasakoti Sia tema. Taip pat ir tai, kad tinklinis marketingas — tai
labiausiai nejtikétinas budas uzsidirbti pinigy, prieinamas kiekvienam zmogui.
Patikslink, kas butent ne tau?
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6. Tai nerimtas verslas.

AS palaikau tavo norg issiaiskinti busimo verslo su kompanija perspektyvas.

Taigi, Sig akimirkg kompanijos prekiy apyvarta siekia mazdaug 10 000 000 doleriy per ménes;j,
daugiau kaip 1 000 000 vartotojy perka Coral Club produktus. Rimti skaiciai, ar ne?

Sutik, kad skaicCius zmoniy, kurie atsisako zalingy jprociy, uzsiima susirgimy profilaktika, sportu,
domisi taisyklingos mitybos ir energijos iSsaugojimo klausimais, kasmet tik auga.

Sveikatingumo pramoné, prie kurios priskiriami grozio salonai, masazo kabinetai, jogos centrai,
treniruociy sales, ekologisky produkty pardavimas, vystosi labai aktyviai ir prognozuojama, kad
vystysis toliau. Ir aukstos kokybés musy kompanijos produkcija jeina j Sig paciy aktualiausiy
kategorijy nisg: hidratacija ir tinkamas vanduo; maisto papildymas; buities ekologija; grozis ir
senéjimo stabdymas.

Kiekvienas Coral Club distributorius gali jvykdyti didesne kaip 10 000 000 doleriy per
metus prekiy apyvartg. Tai milziniSkos apimtys ir milziniskos pajamos, kurios tradiciniame
versle be dideliy investicijy praktiskai nejmanomos.

Kaip manai, ar tai pakankami argumentai rimtam verslui?



7. AS nemoku pardavinéti.

AS taip pat nemoku pardavinéti. Maza to, as neuzsiimciau Siuo verslu, jeigu
man reikéty lakstyti su katalogais ir kg nors pardavinéti.

Musy verslo esmeé yra ne pardavimai, o kurimas. AS pats vartoju produktg ir
rekomenduoju jj savo artimiesiems. Jeigu to noriu, keliu jrasus j socialinius
tinklus ir kuriu strukturg is ty, kas domisi produktu ar galimybe gauti pajamu.
Mes nepardavinéjame kompanijos produkcijos ir neuzsidirbame is kainy
skirtumo. Ar dabar tu pasiruoses detaliau iSnagrinéti mano pasiulyma?



8. Baigési mano sgrasas.

Labai zinoma situacija, pacioje kelio pradzioje ir man atrode, kad daugiau néra
kam paskambinti.

Paskui as pradéjau rinkti rekomendacijas. As skambinau pazjstamiems pagal
sgrasg ir klausinéjau patarimo: , Kokj masazistg parekomenduotum?“, ,] kokj
stilista kreiptis?“, ,Ar turi paZjstamy, kurie meégsta keliauti?“ Zmonés noriai
duoda rekomendacijy ir pataria kreiptis j gerus specialistus. Ir Stai mano
sgrasas pasipildé naujais vardais.

Palaipsniui as supratau, kad sgrasas negali baigtis. Mano pazjstami turi drauguy,
giminaiciy, kolegy, o Sie savo ruoztu — taip pat.

Pabandykime isplésti tavo sgrasg kartu?




9. As pasiuliau visiems ir niekas nesutiko.

Prisimink save, ar esi pasiruoses is karto priimti bet kokj pasiulyma?

Kai zmonés padaro pauze pries priimdami sprendimg, tai normalu. Tau reikia
suprasti, kad zmonés iki to laiko, kai tu pateikei jiems pasiulyma:

- Neturi informacijos;

- Turi netikslig informacija;

- Neturi pakankamai informacijos.

Ir tik tu gali padaryti taip, kad zmogus susimastyty apie tavo pasiulyma.
Daugeliu atvejy zmonés neturi objektyviy priezasCiy nepradéti verslo. Laiko
galima skirti tiek, kiek jo yra. Tau visur padeda, jnasy nereikia, o perspektyvos
milziniskos! Galimas daiktas, jeigu zmogus tau atsaké neigiamai, tu blogai
pateikei dalykinj pasiulyma.

Pagalvok, ko tavo pasiulyme truko tavo pazjstamiems? AS padeésiu tau jj
pakoreguoti ir paversti asmeniniu, t.y., atsizvelgiant j poreikius to, kam tu jj
teiki.



10. Brangu. Produktas nevertas ty pinigu, kuriuos jis kainuoja.

Toks prieStaravimas, mano poziuriu, tikrai gali buti pagrjstas. Bet galimas
daiktas, kad turédamas daugiau informacijos, zmogus taip nepasakyty. Uz
pakuote ,,su kazkokiais milteliais”® mokeéti 1568 rublius isties brangu, bet uz
geriausig pasaulyje funkcinj maistg, kuris yra skanus ir naudingas ir iSsprendzia
daug problemy, kaina labai palanki. Viena Daily Delicious porcija kainuoja 78
rublius. Uz tokig kaing nenusipirksi net normaliy verslo piety, net kava kainuoja
daugiau. Dar vienas pliusas — viena Daily Delicious porcija pripildo organizma
naudingy medziagy: vitaminy, mineraly, riebiyjy rugsciy, I3stelienos,
aminorugsciy.

Jprastame maiste tokio naudingy medziagy kiekio tu tiesiog nerasi. Jtraukes j
savo raciong vien Daily Delicious, bet koks zmogus pajaus reikSminga
ekonomija.

I
1



11. Dabar esama daug tinkliniy kompanijy.

Tu visiskai teisus. Daugelio lygiy prekybos modelio industrija egzistuoja daugiau
kaip 80 mety ir pasaulyje esama mazdaug 5 000 daugelio lygiy prekybos
modelio kompanijy.

Ir toli grazu ne visos kompanijos pasizymi stabilumu ir unikaliu produktu.
Kompanija Coral Club veikia rinkoje beveik 20 mety - tai stabilumas.
Atstovybeés atidarytos 35 salyse. Pristatymas vyksta j 180 saliy! Tai patikimumas
ir rimtas poziuris j versla.

Ypatingas pasididziavimas — mazdaug 200 unikalios produkcijos pavadinimy
pacCiose aktualiausiose kategorijose: hidratacija ir tinkamas vanduo, maisto
papildymas, buities ekologija, grozis ir senéjimo stabdymas.

Dar galiu papasakoti apie marketingo plang, kuris suteikia galimybe gauti
neribotas pajamas, ir kompanijos atsakomybe pries partnerius-distributorius
visais klausimais!

Sutik, kad tinkliniy kompanijy su tokiu teigiamy savybiy rinkiniu néra tiek daug.



Perskaitei?

Pasirink priestaravimus, su
kuriais dazniausiai susiduri
(arba tuos, kuriy turéjai
pats).

Pasiruosk j juos atsakyti ir
pirmyn!
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