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PRACE SE SPOTREBITELEM



Uz jsme mluvili o tom, ze se vase podnikani bude uspésnée
rozvijet v pripadé, ze budete dodrzovat rovnovahu mezi
osobni spotrebou produktu, produktovym obratem vasich
spotrebitelt a budovanim tymu.




Co muze délat distributor
Coral Club pro maximalne
efektivni doporuceni
produktu?




1. Uzivejte produkt osobné!

Uzivanim produktu zlepsujete své zdravi, ziskavate vysledek!
Vynori se emocionalni pozitivni naladeni, bez kterého je
sitovy byznys nemyslitelnym! Pravé tato pozitivita, tato vira
budou potvrzovat vase slova o produktu.



Zkuste vyslovit nékolik
frazi, klidné i spravnych,

v v/

ale o necem, v co neverite.

Ted povézte o svém zdravi,
které se vyznamne zlepsilo
diky produktu.

Citite ten rozdil?
Je obrovsky!



2. Ujasnéte si s potencialnim zakaznikem cile ohledne
zlepseni jeho zdravotniho stavu.

My vsSichni potrebujeme cile. Pomahaji nam se soustredit a
poskytuji perspektivu. Lidé obvykle premysleji nad
profesnimi a osobnimi cili, napriklad koupé rodinného domu
a zalozeni rodiny. A co ohledné téch cilu, které ovlivnuji
dlouholety zivot?

Je dulezité vybudovat strategii udrzeni zdravina 5, 10 a i 20
let dopredu. Zeptejte se, jakym sebe sama vidi zakaznik za
téch 20 let s ohledem na své zdravi? Jak si preje vypadat?



Je slozité si predstavit, co bude po uplynuti tak dlouhé doby,
ale pomuze to Cinit spravna rozhodnuti jiz dnes. Takze,
definujte se zakaznikem cil a pohybujte se zpatky. Zacnéte
kontrolnimi body na této ceste.

Na jaka rizika by si mél zakaznik dat pozor v prubéhu prvnich
5 let s ohledem na jeho vek?

A za 10 let, kdyby meél moznost se vratit k dnesnimu dni, co
by udélal jinak?

Jakeé prvni ukoly ma pred sebou zakaznik dle svého nazoru?



Povézte o dulezitosti prevence onemocnéni, nasi Koncepci
zdravi. Za€iname bunkou. Pro to, aby se maximalné efektivné
dosahovali cile v oblasti zdravi, je potreba resit cile komplexné.

Bunku treba:

-hydratovat, BUNKA
-oCistit, POTREBUJE

-Vyz iv i t’ Odistu Ochranu
-ochranit ! :

Hydrataci




Produkty Coral Club, za podminky spravného pouzivani,
nejsou skodlivé pro télo a nemaji vedlejsi ucinky.

Povezte o tom, ze spolecnost je jiz spoustu let na trhu, s
oomoci produktu Coral Club osoby v mnoha zemich svéta
uspesne resi sve problémy v oblasti zdravi!




Parashield

KONCEPCE
ZDRAVI

Nutripack

BLOHME PALMOHA

3. Urcete castku,
kterou je zakaznik
pripraven meésicneé
investovat do svého
zdravi.

Na zakladé presné
castky, zvolte
produktove balicky
podle kroku Koncepce
Zdrauvi.



4. Mluvte o vyhodach, které zakaznik ziska

AVARC AV AV 4

Zjistéte, co je pro zakaznika nejdulezitéjsi:

efektivita produktu a rychlejsi vyreseni otazek, dosazeni cilu;
dostupna cena;

pohodlné pouzivani;

bezpecné pouzivani a absence vedlejsich ucinku;

prestiz znacky?



Pro potvrzeni efektivity, ucinnosti produktt v Koncepci
Zdravi, vytvorte na svém tabletu nebo notebooku album s
vysledky. Pravidelné doplnujte své portfolio novymi
recenzemi a fotografiemi.

Pro ty, kdo vahaji s nakupem produktu kvuli ,vysoké cené”,
zvolte optimalni variantu balicku, rozdélte cenu na pocet
dnu uzivani (ukazte, ze denni cena produktu je dostupn3,
neni drazsi nez, napriklad, cena jednoho zakusku nebo salku
kavy).



Nezapomente povedéet i o moznosti nakupovat produkt s
vyznamnou klubovou slevou, a také o bonusu za doporuceni.

Jestli je to pro zakaznika dulezité, zameérte pozornost na
pohodlnost uzivani. Napriklad, moznost vzit s sebou na cesty,
neni treba skladovat v lednici apod.



5. Doprovazejte svého zakaznika

Po zvoleni balicku, domluvte se zakaznikem datum vaseho
telefonického hovoru.

Prvni zavolani udélejte za tyden, abyste zjistili, zda zakaznik
uziva produkty, zda pochopil rezim a periodicitu uziti, jak se
citi.

Dale, pravidelné (jednou za 2-3 tydny, jednou meésicné) se
spojte se zakaznikem, abyste ho podporili, upravili program,
odpovedeéli na otazky.



6. Vychovejte ,uvédomelého” spotrebitele

Spravujte skupiny na socialnich sitich a messengerech,
pridavejte do skupin své spotrebitele. Zverejnujte ve
skupinach vysledky uzivani produktu, odpovidejte na otazky
zakazniku, sdilejte dulezitou informaci.



7. Spravujte zakaznickou databazi

Spravujte svou zakaznickou databazi, evidujte kontakty,
datum narozeni (abyste mohli poprat zakaznikum k
narozeninam). Urcité si zapisujte cile a ukoly zakazniku,
zvolené balicky.



1.Seznamte se s doplnkovou informaci
na CBA. https://cba.coral-club.com:

2. Zacnéte doporucovat produkt
zakaznikim.



https://cba.coral-club.com/
https://cba.coral-club.com/
https://cba.coral-club.com/




