


Na schuzce (ktera byla bud osobni, nebo online) posluchac

na vasi otazku:
,Zajimalo by vas zjistit vice o tomto byznysu?“, odpovedél:

LAno!“

Na zakladé vysledku schuzky:
e Zaslal jste posluchac¢i odkaz na webové stranky Coral

Club s detailnéjsimi informacemi o byznysu a produktu;

na verejne dostupnou cast webu CBA.
e Dohodli jste dalsi setkani nebo datum telefonniho

hovoru (nejlepsi je, kdyz domluvené datum bude ne
vice nez za 48 hodin).



Takze, je cas pro
telefonni hovor
nebo dalsi setkani!



Nekolik hodin pred setkanim zavolejte a ujistéte se, zda
osoba meéla ¢as na seznameni se s informacemi?

V pripade, ze odpoved zni, Ne“,

poskytnéte osobé druhou Sanci seznamit se s materialy, a
do té doby dale pokracovat nebo se snazit strucné vse
shrnout, nema cenu.



Neni treba se zlobit na osobu, vycitat ji, stavét do
neprijemné pozice, a samozrejme, neni treba byt na ni
hruby!

Zeptejte se: ,Chapu, nejspise jsi byl zaneprazdnen!
Kdy budes mit urcité cas?“

Ziskejte odpoved a domluvte si nasledujici setkani.



Zapamatujte si dulezité pravidlo 48 hodin:
zkracujte ¢asové useky s osobami, aby kontakty
,hevychladly®. Nejlepsi je, kdyz casové useky
nebudou delsi nez dva dny!



Jaka ma byt druha schuzka, ktera privede vaseho
posluchace ke startu?

Kdyz osoba na otazku: ,Podarilo se ti seznamit se s
informacemi?“ odpovi , Ano!“, zeptejte se: ,Rekni, co té
zaujalo, co se ti libilo nejvice?” Pozorné si poslechnéte
odpoved. Jestli slySite, ze je osoba pozitivhé naladéna, je
zainteresovana, slysite nadseni v hlase, je energie, pokracujte

ke druhé casti ,,primé nabidky”.

A to k registraci - nabidce ke startu v byznysu!



Jak prejit k registraci?
Technika se jmenuje: ,,Pojdme se zaregistrovat!“.

Takze! Jak to zni?

Jestli vidime, ze je osoba zaujata a pozitivné odpovida na
otazky, muzeme rici nasledujici: ,Dobre! Pojdme ja ti
pomohu udélat prvni objednavku a zacheme se postupné
pohybovat ke tvym cilum. Co na to rikas?”“

,Proc nel” odpovidaji ti, kdo byli pfipraveni rovnou
startovat.



A dale pokracujte:

,Podivej: existuji dvé moznosti pro start v byznysu:
zakladni (byt spotrebitelem) a profesionalni (byt
distributorem, partnerem spolecCnosti). Jaka je varianta
pro tebe momentalné optimalni?“

Spolecnik si pro sebe zvoli nejkomfortnéjsi moznost.



Dale pokracujte k registraci: zalozte klubovou kartu, nebo
zaregistrujte novacka online, spolu vytvorte prvni
objednavku.

A zacinejte spolecné s osobou krok za krokem jit kupredu.



y- Dalsim krokem po startu,
START“ registraci uchazece je spravny
NO HO PARTNERA start partnera.




Prvni, co musi udeélat vas partner, je zac€it uzivat produkt.
Proberte s novackem produktové programy, pomozte s
orvnim nakupem. Pouze po obdrzeni osobnich vysledkd,
novy partner bude moci uprfimné sdilet emoce a radost,
kdyz bude mluvit o produktu. Samozrejmé, vy jako mentor,
jste pro novacka prikladem.




Domluvte si s partnerem setkani, kde mu podrobné povite o
spolecnosti, Koncepci zdravi, Marketingovém planu Coral
Club. Skvelym pomocnikem bude platforma CBA - nabidnéte
novackovi zacCit se vzdelavanim. Je to efektivni, zajimavé a
poutave.

Pripojte novacka do chatu Vasi struktury (v byznysu a
produktu).



Kariérni plan si jiz novacek nastudoval.

Definujte s nim jeho cile ve spolecnosti. Zaznamenejte
potrebné kroky a dovednosti k dosazeni cile (viz vzdélavani
Vas prvni cil v Coral Club”). Kolik osob je potreba
zaregistrovat? Jaké prodeje osobné délat? Kolik setkani si
naplanovat, aby byl potrebny pocet dosazen? Vsechny tyto
VECI je potreba probrat a sepsat.



Budte prikladem pro svého partnera!
Zapamatujte si:

Jestli osobné nedéelate produktovy obrat, vasi partneri
ho také nebudou délat. Jestli nejste aktivni v chatech a
skupinach struktury, vasi partneri se také nebudou
ucastnit. Jestli nenavstévujete udalosti, vasi partneri je
také nebudou navstévovat. Jestli nehledate nove osoby
do byznysu, tak i vas partner je nebude vyhledavat.



Naucte nového partnera
sestavovat seznam
kontaktu.

Dejte mu rady ohledné
jeho sestavovani.

4. NAUCTE SEPISOVAT SEZNAM KONTAKTU



i

Spolecné s novackem
uskutecnéete prvni hovory
dle seznamu kontaktu.
Pozorné poslechnéte, jak
vas partner mluvi po
telefonu. Poskytnéte mu
zpetnou vazbu.



Pomozte novackovi uskutecnit prvni setkani.

/e zacatku je provadite vy, a partner se ucastni a pozoruje,
dale je vedete 50/50 (predem se dohodnéte, kdo za které
etapy schuzky zodpovida).

A nakonec, dejte novackovi moznost setkani uskutecnit
samostatné, vy budete jen pritomen.



Domluvte se s novym partnerem o tom, jak casto si
budete volat, abyste probrali vysledky a upravili kroky.



Pozvéte novacka na udalosti
spolecnosti nebo vasi
struktury (detailné o tom
budeme mluvit v
nasledujicich castech).



1.Seznamte se s dodatecnymi materialy
v ,,Pracovnim sesité uspesného
partnera”.

2. Sestavte plan ,startu” novych
partnerd.

3. Zacinejte plnit kroky v souladu
se svym planem!







