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EGYUTTMUKODES A
FOGYASZTOVAL



Mar beszéltink arrol, hogy vallalkozasod sikeresen fejlédik,
ha megtartod az egyensulyt a termeékek személyes
fogyasztasa, a fogyasztok forgalma és a csapatépités kozott.




Mit tehet egy Coral Club
disztributor a  termék
lehetd leghatékonyabb
ajanlasa érdekében?




1. Hasznald a terméket!

A termék hasznalataval javithatod az egészséged és
eredményeket kapsz, tapasztalatokat szerzel!

Ez egyfajta érzelmi pozitiv toltés, amely néelkul a haldzati
munka elképzelhetetlen. Ez a pozitiv meggybzodés, ez a hit
fogja megerdsiteni szavaidat a termékrol.



Probald kil Mondj néhany
mondatot, ami bar helyes,
de Te magad nem hiszed el.

W Most beszélj nekiink az
egészsegedrdl, ami a
termékeknek kdszonhetben
jelentdsen javult.

Van kulonbség?
Hatalmas!



2. Hatarozz meg célokat a potencialis Ugyféllel,
egészségenek javitasa érdekében.

Mindnyajunknak sziksége van célokra. Segiten a
koncentralasban és perspektivat ad. Az emberek altalaban
szakmai és személyes célokban gondolkodnak, mint példaul
egy hazvasarlas vagy csaladalapitas. De mi van azokkal a
célokkal, amik befolyasoljak a hosszu életet?

Fontos az egészséglgyi stratégia kidolgozasa az elkovetkez6
5, 10 és 20 évre.

Kérdezd meg, hogy latja az ugyfél sajat egészségét 20 év
mulva? Hogy akar kinézni?




Nehéz elképzelni, hogy mi minden fog torténni ilyen hosszu
ido alatt, de meégis segithet helyes dontések
meghozatalaban ma.

Tehat kérd meg az ugyfélt, fogalmazza meg céljat, és vezesd
végig rajta. Kezd az ut mentén lévo ellen6rzé pontokkal.

Milyen kockazati tényezbkre kell figyelnie a kovetkez6 5
évben, figyelembe véve mostani életkorat?

Es tiz év mulva, ha vissza tudna térni, ma mit tenne
masképp?

Mi az Ugyfél véleménye szerint az azonnali teend6k?



Mond el neki a betegségmegelGzés fontossagat, az

egeszsegkoncepciot. A sejttel kezdjuk.
Az egészseglgyi célok lehetd leghatékonyabb elérése érdekében, a

sejtek kornyezetének problémajat kell megoldani el6szor.

A SEJT SZAMARA

LETFONTOSSAGU cipile

tisztitas védelem

hidratalas




Helyes alkalmazas esetén az 6sszes Coral Club termék
biztonsagos a szervezetre és nincs mellékhatasa.

A tarsasag évek ota a piacon van, a Coral Club termékek
segitségével a vilag szamos orszagaban az emberek sikeresen
oldjak meg az egészségugyi problémaikat!



3.Hatarozzatok meg
azt az osszeget,
amelyet az Ugyfél
hajlando havonta az
egészsegébe fektetni.

Az adott 0sszeg
alapjan valaszd ki a
javasolt étrend-
kiegészitd
programokat.



4. Beszélj arrél, hogy milyen elénydkkel jar az Ugyfél
szamara

Tudd meg, mi a legfontosabb az Ugyfél szamara:

a termékhatékonysag és gyors problemamegoldas,
e acelokelérése;

 azelfogadhaté ar;

* a hasznalat kényelme;

* a hasznalat biztonsaga es mellekhatasok hianya;
 a marka presztizse?



A termékek hatékonysaganak és eredményességének az
egészseg fogalma szerint torténd megerdsitéséhez hozz létre
egy albumot az eredményekkel a tablagépeden vagy a
laptopodon. Rendszeresen frissitsd gylijtemeényedet Uj
vélemenyekkel és fényképekkel.

Azok szamara, akiknek kétségei vannak egy termeék
megvasarlasat illetben "magas koltségekre" hivatkozassal,
valaszd ki a program legjobb verzidjat, oszd el a koltségeket
a napi beviteli ajanlas napjainak szama szerint (kimutatva a
termék napi koltségét, ramutatva, hogy nem dragabb mint
egy szelet cukraszsitemény vagy egy csésze kavé aranal)




Ne felejts el beszélni arrél a lehetdségrdl, hogy jelentds
megtakaritassal tudja megvasarolni a terméket klubtag aron,
valamint az ajanloi bonuszrol.

Ha ez fontos az Ugyfél szamara, koncentrdlj a vétel
kényelmességeéere. Példaul nem kell h(t6szekrényben tarolni

stb.



5. Kovesd nyomon az ugyfeledet

A program egyeztetése utan rogzitsd az Ugyféllel folytatott
telefonbeszélgetés datumat.

Egy héten belul kezdeményezd az elsd hivast, hogy kideritsd,
az Ugyfél szedi-e a termékeket, érti-e az adagolds rendjét és
gyakorisagat, és hogy érzi magat.

Ezenkiviul id6szakonként (kéthetente egyszer, havonta
egyszer) lépj kapcsolatba az Ugyféllel, tdmogasd 6t, korrigald
a programot ha kell, valaszolj a felmeruld kérdéseire.



6. Nevelj ,tudatos” fogyasztot

Vezess csoportokat a kozosségi oldalakon, hasznald a
messengert, fogyasztéidat hivd meg a csoportodba.

A csoportodban tedd kdzzé a termék hasznalataval elért
eredmeényeket és tapasztalatokat, valaszolj fogyasztoi
kérdésekre, ossz meg fontos informaciokat.



7. Az ugyfélkor fenntartasa, apolasa

Vezess ugyfeleidrdl adatbazist, rogzitsd a kapcsolatokat, a
szuletésnapjat (hogy gratulalni tudj neki). Feltétlendl ird le az
Ugyfél céljait és céljaihoz rendelt programokat.



1.Ismerj meg tovabbi anyagokat az IAS
weboldalan.
https://cba.coral-club.com:

2. Kezd el ajanlani a termékeket az
ugyfeleknek.



https://cba.coral-club.com/
https://cba.coral-club.com/
https://cba.coral-club.com/




