


Socialni sité nejsou jen platformou pro zabavu. Je to rozsahla
zakladna pro propagaci jakychkoliv projektu, véetné byznysu.
Co je treba pro zacatek prace na socialnich sitich?

Pojdme zacit (s nékterymi z vas to zopakujeme) od uplnych
zakladu!



Prvni, co je treba udélat - definovat, na kterych socialnich
sitich budete pracovat. Nejlépe, aby to byly 2-3 socialni sité.
Doporucujeme, na zakladé zkusenosti Uspésnych lidru v
oropagaci byznysu prostrednictvim socialnich siti, zvazit
Facebook, Instagram, LinkedIn.

Je potreba se zaregistrovat na nékolika sitich a v budoucnu
zvolit tu, ve které je nejrozsahlejsi cilova skupina.




Zaregistrujte se na socialnich sitich a zalozte si firemni
stranku, ktera povi o vas a vasi spolupraci s Coral Club.

Registrace na vsech téch sitich je velmi jednoducha. Obvykle
je na intuitivni urovni zrejmeé, co je potreba vyplnit a jaka
tlacitka zmacknout.



Takze:

1. Uz jsme si zvolili socialni site, prostrednictvim kterych
budeme pracovat (2-3 sité).

2. Zaregistrujte se a vytvarejte svoji stranku.

JAK ZACIT PRACI NA SOCIALNICH SITICH?




3 soucasti prace na socialnich sitich:
1.Vytvareni stranky, umisteni.
2.Kontakt s potencialnim zakaznikem.

3.Domluveni schuzky:.

3 SOUCASTI PRACE NA SOCIALNICH SITICH




Vytvorte (nebo obnovte) stranku na socialni siti, ktera je
urcena prave pro rozvoj byznysu.

Dbejte na vizualni vzhled stranky a informace, které byste
chtéli sdilet se svymi prateli.



Vytvorte firemni stranku:

Umistéte zde kvalitni fotografii v
pracovnim stylu

(o



Jestli planujete na socialnich sitich propagovat svuj byznys
a sveé sluzby, budete potrebovat kvalitni fotografii v byznys
stylu s privetivym usmeévem na rtech.

Navstevnik vasi stranky se rozhoduje na zaklade

fotografie, zda bude s vami spolupracovat jako s byznys
partnerem nebo ne.



Vytvorte firemni stranku:

ukazte své zajmy a hodnoty, svou
profesionalitu a odbornost




Urcité uvedte (vyplnte) okruh svych zajmu: jaké jsou vase
konicky, jaké ctete knihy. Musite na navstevnika udelat
prostrednictvim své stranky spravny dojem. Muzete tu
take zminit i to, ze se zajimate o zdravy zivotni styl, rozvoj
byznysu, budovani kariéry.

Jestli do alb pridavate fotografie, dejte si pozor: tyto musi
zobrazovat vasi profesni stranku a, napriklad, fotografie u
slavnostni tabule s alkoholem budou nevhodné.



Naopak fotografie, kde se prochazite po krasném mesté s
détmi nebo s usmévavymi prateli se budou hodit.
Navstevnik vasi stranky musi pochopit, ze jste jiz dosahl
uspéchu nebo se aktivhé pohybujete v tomto smeéru.
Fotografie musi zobrazovat vase konicky a hodnoty, volby.
Pamatujte si pravidlo: zverejnovat na firemnim profilu ne
to, co ma hodnotu osobné pro vas (jako rodinnou
narozeninovou tabuli, navstévy pratel), ale to, co zaujme

ostatni.



Davejte si pozor: na osobni strance na socialnich sitich
casto jsou pole ,,politika“ a ,,nabozenstvi“. Nic nepiste.
Zustante neutralni, abyste neurazili navstévniky svou
jasnou volbou.



Doporucujeme nezverejnovat Coral Club jako svuj obor
cinnosti, zajmu.

Osoba, kterd je jen okrajové sezndmena se sitovym
byznysem, a mela pritom negativni zkusenost s jinymi
MLM spolecnostmi, si udéla své zavéry ne ve vas
prospech.

Jisté budete mit cas seznamit potencialni zakazniky s nasi
skvélou spolecnosti! Udélate to v prubéhu osobniho
setkani.



Vytvorte firemni stranku:

3. Vyzdvihneéte fotografie a nékolik
prvnich prispévku.

* Nezapominejte: stranka na socialni siti
je vasi vizitkou.

* Osoba, kdyz narazi na vasi stranku, nejprve
vidi fotografii, mésto, nekolik prvnich
prispévku.

* Jestli to osobu nezaujme, vasi stranku
opusti. Prave proto se zamérte na tyto
body.




* Najdéte si uspésny priklad spravného predstaveni se
na internetu, nekopirujte ho, ale ucte se! Pozadejte o
radu svého mentora.

e Zverejnujte nevice nez 1 - 2 prispéevky denne

MdUZe to byt fotografie + zajimavy text v ramci vasi
odbornosti, stories (kratke video).

Prispevky - pruzkumy, soutéze, otazky zvysi vasi aktivitu
a prilakaji vice potencialnich zakazniku a partneru.



Nesdilejte ve velkém mnozstvi cizi prispéevky, zkoncentrujte
se na svych. Sdilenim prezentujete nékoho jiného, ne sebe!

Lepsi je zverejnit 1 prispévek za nekolik dni, ale kvalitni a
zajimavy!

Pamatujte: kazdy prispévek utvari verejné minéni o vas.
Urcité byste se rad prezentoval na strankach jako kulturni
osoba, ktera hodné cCte, ktera vede zdravy zivotni styl a je
obeznamena se vsemi inovativnimi byznys technologiemi.



7. ledna 2020
Pocasi, nalada a kouzlo samotného dne vytvorili to, bez ¢eho je
pohyb kupredu nemozny - ENERGII A KREATIVITU!

Zverejnujte pouze
kvalitni prispévky na
své strance!

Téma pro prispévky:




Dobrocinny jarmark HAND-MADE, jsme pfipraveni! Pomahame
spolecné nemocnym détem.

Prvnimi zakazniky se stali mi byznys partnefi a jejich rodinni
prislusnici!

Prispéevky ohledné
socialni aktivity.




Nadherny vecer na predstaveni ,Spadla klec” na jevisti
Narodniho divadla. Celé obsazeni bylo skvélé! Prali jsme si, aby
predstaveni vibec nekoncilo! Doporucuji navstivit, jsem si jist,
ze toho nebudete litovat a udéla to na vas obrovsky dojem!

Prispevky o prectenych
knihach, navstivenych
koncertech, predstavenich.

Nezapominejte na odkazy
na uzitecnhou obchodni
literaturu.



,Co se na svété deéje? - Pouze zima...”
A lidi jako roboti v neustalém kolotoci:
dlim-cesta-prace-cesta-diim...

Zajimavé a pozitivni
stripky ze zivota.

Nepripoustéjte na
strance depresi a
pesimismus!




Kazdy den se pfede mnou Rim zbarvuje novymi a novymi
barvami! Miluji cestovani - nova meésta, nova pratelstvi, nové
zkuSenosti a pfiliv inspirace! Tak, ktery stat se stane dalSim???

Prispévky o cestovani




To je jen nékolik malo prikladu.

Nezapominejte psat a radit na zakladé osobni zkusenosti o
zdravém zivotnim stylu, sportu, osobnim rozvoiji (ale
nepoustéjte se pritom do ezoterismu). Nebude vadit ani
trocha humoru, ale je dulezité to neprehanét a dodrzet
etiku.

Pamatujte i na prani svym sledujicim k vyznamnym
svatkim, napriklad k Novému roku.



Kde hledat potencialni zakazniky a
partnery?

Odborné zameérené skupiny:
e zdravy zivotni styl

* sport

e krasa

e zdrava vyziva

e o0sobni rozvoj

e skupina mladych maminek
* podnikatelstvi

e MLM

* ajiné

KONTAKT SE

ZAKAZNIKEM




Kdyz bude stranka hotova, pokracujte k vyhledavani vam
potrebnych lidi.

Kde hledat potencialni zakazniky a partnery? O cem psat?
Obratte se na odborné zamérené skupiny: zdravy Zivotni styl,
sport, krasa, zdrava vyziva, osobni rozvoj, skupiny mladych
maminek, podnikatelstvi, byznys, MLM.



Nekteré socialni sité také umoznuji rozdélovat osoby dle
zajmu, hledat mezi ucastniky odborné zameérenych udalosti,

apod.

Jestli hledate, napriklad, osoby, které provozuji zdravy
zivotni styl, potrebujete vyhledavat skupiny na zakladé slov,
jako ,Zdravy Zivotni styl“. Socialni sit vam zobrazi vSe co ma,
a vy se budete moci podivat na pocet sledujicich ve skupiné

a pozvat k pratelstvi ty osoby, které se vam libi.



Samozrejmeé, ne vsichni prijmou vasi zadost o sledovani. Ale
v pripade, ze mate spravné naplnénou stranku a definoval
jste cilovou skupinu, tak pocet prijatych pozvani bude
nodné vysoky. V budoucnu budete s témito lidmi
comunikovat, sdilet své zkusenosti, své nabidky. Zvat je ke

schuzkam.




Pratelé vasich pratel - to jsou doporuceni!

Zasilejte pozvani ke sledovani pratelum pratel.
Navstevujte stranky techto osob a pozveéte je.

Kdyz osoba vidi, ze mate na socialni siti spolecného
pritele - stupen duvéry se zvysuje!



Jak zacit s komunikaci?

4 )
Zacnéte ,frazi-dotekem®: ,,Dobry den,

rad bych Vas privital mezi svymi sledujicimi

i

“
!

o Dale mate 2 moZnosti:
4 ) 4 )
KQNTA K,T SE Vybudovat blizsi Prejit
ZAKAZN'KEM kontakt k nabidce
\_ J \_ J

{ t
4 )

,Pridal jsem se, jelikoz se mi libi Vas profil. Vidim, ze mame spolecné
zajmy. Treba si budeme navzajem prospésni”.

,Také mam rad sport. Se stejné smyslejicimi je dosahnout Uspéchu vidy
mnohem zajimavéjsi! Jak ¢asto trénujete?”

\_ /




Kontakt jsme prevedli od , chladného” k ,,teplému®.
Optimalni situace, kdyz povedete komunikaci k tomu, aby

se vas novy pritel sam zeptal
A co delas ty?“

Je ten spravny cas pokracovat k byznys nabidce!



Jaka ma byt byznys nabidka?

° Individualni
 Jednoducha a kratka

e Ktera ma za nasledek osobni
setkani

Veskeré otazky nechavejte na osobni
setkani. Setri to cas.




Snazte se o to, aby vase nabidka byla uprimna, odpovidala
situaci a nepripominala spam.

Nasledujici priklad je prave takovym: obecné, ,zajeté” fraze,
patos. Vsechno to vypada az moc neuprimné. Trefa do
cerného muze byt i s takovou nabidkou, ale
pravdépodobnost je miziva.



Dobry den!

Poveézte, zajimalo by Vas, jak si posilit a
udrzet zdravi Vas a Vasich blizkych, prodlouzit
mladi a krasu, jak zustat aktivnim a ¢cinnym na
mnoho let?

PRIKLAD BYZNYS NABIDKY




Samozrejme, kazdy z vas jiz ma nebo si vytvori svoji
funguijici skriptu.

Pojdme se podivat na priklady, které pouzivaji nasi lidri.

Kopirovat skripty neni treba,
vyuzijte je jako predlohu a vymyslete své!



Ahoj!

Rozvijim byznys spojeny s vodou. Pridal jsem
se s cilem udélat byznys nabidku. Hledam
ambiciozni osoby do mého tymu!

PRIKLAD BYZNYS NABIDKY




Momentalné se zabyvam organizaci systému odbytu,
rozvojem pobocek v Rusku a Evropé. Byznys je spojeny s
vodou. Hledam ambiciozni partnery, kteri by se mohli
zajimat o toto téma jako vedlejsi prijem nebo jako seriozni
podnikani.

Jestli Té to zajima, jsem pripraven se sejit a poskytnout
detailnéjsi informace.

PRIKLAD BYZNYS NABIDKY




Rozvijim byznys na fransizu v Rusku, na Ukrajiné, v
Bulharsku, Italii. Trendoveé obchody, zbozi funkéni vyzivy.
Online i offline.

Propagace spociva ve zvyseni produktového obratu jiz na
hotovych zakladech. Existuje systém vzdélavani a podpory.
Jestli Té to zaujalo, nabizim osobné to

probrat na Skype.

PRIKLAD BYZNYS NABIDKY
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DOPRACOVANI

Rekli vdm NE. Co dal?

Podporujte obcasnou komunikaci:
davejte like na prispévky, komentujte je.
Budujte vztah, , netlacte”.

Vratte se k nabidce, kdyz osoba bude
pripravena.

V MLM byznysu se to jmenuje
postupnym uzavrenim obchodu.



5 kritickych chyb, kterym je treba se
vyhnout:

)
o 1. Nekvalitni fotografie.
2. Absence jména a prijmeni na strance.
KRITICKE CHYBY 3. Uzavreny profil.
4. Zasilani zadosti o pratelstvi osobam,
které nejsou cilovou skupinou.
5. Spam.




Internet je skvelou zakladnou pro vyhledavani
potencialnich zakazniku a partneru. Urcité rozvijejte tuto
dovednost a denneé si udélejte ¢as pro praci na socialnich

sitich.

Nezameérujte se jen na praci na internetu!
Pamatujte: je dulezité rozvijet i jiné dovednosti (praci se
seznamem, doporucenimi, apod.).




1.Seznamte se s dodatecnymi materialy
v ,,Pracovnim sesité uspésného
partnera”.

2. Zaregistrujte se a zaCinejte s praci na
Internetu.







