


A talalkozon (fuggetlendl attél, hogy személyes vagy online
volt-e), elhangzott a kérdés a jeldlt felé:
"Szeretne tobbet megtudni?”, Valasza: "lgen!"

A talalkozo eredményei alapjan:

e On elkuldte a jeldltnek a Coral Club webhelyére mutaté
linket, amely részletesebb informaciokat tartalmaz az
Uzletrdl és a termékrdl; a sajat aloldalanak nyilt részére
vezetd linkkel.

e A kovetkezd talalkozot vagy a telefonhivas id6pontjat
leegyeztette (jobb, ha a datumot legkés6bb 48 o6ran
belili id6re tervezzuk).



Tehat itt az ideje hivni
vagy sort keriteni a
kovetkezo talalkozora!



Néhany oraval a talalkozd el6tt hivja fel, és tisztazza, hogy
sikertlt-e megnéznie az informaciokat?

Ha a valasz ,Nem”,

Egyeztessenek egy masodik esélyt a jeldltnek az anyagok
tanulmanyozasara, de amig meg nem nézi meg az
informaciot, tovabbmenni vagy diohéjban megprobalni
elmondani, nincs értelme.



Semmiképpen ne szidja le, vagy tegyen szemrehanyast,
vagy barmilyen médon ne hozza kellemetlen helyzetbe.

Kérdezd meg: ,Megértem, biztosan elfoglalt voltal!
Mikor tudod pontosan megnézni? "

Kérjen valaszt, és egyeztessenek ujabb idopontot.



Ismerje meg a fontos 48 oras szabalyt: roviditse le
az emberekkel valo kapcsolattartasi id6kozoket,
hogy a személyes kontaktus ,,ne hiljon ki”.
ldeadlis esetben az ilyen id6kozok nem haladhatjak
meg a két napot!



Hogyan folytatja a masodik talalkozét, amelyen a jeloltjét
elinditja?

Amikor az illeté valaszol a kérdésre: "Sikerlult megnéznie az
informaciokat?" ,IGEN!” valaszt kap, kérdezze meg: ,Mondja
el, mi keltette fel érdekl6dését, mi tetszett a legjobban a
kapott informaciok kozul?”

Figyelmesen hallgassa meg a valaszt. Ha azt hallja, hogy
valaki pozitiv hozzaallast mutat, érdekl6dd, lelkesedés van a
hangjaban, energiaval teli, akkor folytassa a "kodzvetlen
mondat" masodik részével.

Vagyis lépjen tovabb a regisztraciohoz - ajanlat az Gzleti élet
megkezdéséhez!



Hogyan folytassuk a regisztraciot?
A technika neve: "Regisztraljunk!"

lgy! Hogy hangzik ez?

Ha latjuk, hogy valaki érdeklédik, és pozitivan valaszol a
kérdéseinkre, akkor ezt mondhatjuk: ,J6! Engedje meg,
hogy segitsek az els6 rendelés elkészitésében, és
fokozatosan kezdjunk el haladni a cél felé. Hogy tetszik ez az
Otlet? "

"Miért ne!™ mondjak azok, akik készen allnak az elindulasra.



Ekkor mondja a kovetkezbket:

,Nézze: két lehet6ség van az Uzlet elinditasara:

Fogyaszto lehet vagy

Profiva valhat (Forgalmazoként, mint a tarsasag partnere).

Melyik lehet8ség tiinik optimalisnak Onnek most? "

A jelolt barmely lehet6séget valaszthatja, amelyik
szamara a legmegfeleldbb.



A regisztracio részeként allitson ki klubkartyat, vagy
regisztralja az Uj indulot online, adjanak le rendelést.

Es kezdjen el 1épésrél 1épésre vele mozogni.
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Az els6 dolog, amit partnerként meg kell tennie, a terméket
el kell kezdenie hasznalni.

Beszéljék at a koncepcio szerinti programokat a friss
induloval, és segitsen neki az els6 vasarlasnal.

Csak a sajat tapasztalatszerzés utan lesz képes az uj Partner
Oszintén kozvetiteni a termékek iranti érzelmeit és 6romeét.

Természetesen On mint mentor ebben is példat mutat a
kezdoknek.



Egyeztessenek egy idOpontot a partnerrel, amikor
részletesen elmondja a tudnivalokat a tarsasagrol, atbeszélik
az egeszseég-koncepciot és a Coral Club marketing tervét.
Kivalo segitség ebben a CBA platform — hivja meg a kezd6
partnereket a tanulas megkezdéséhez. Hatékony, érdekes és
szorakoztato.

Csatlakoztassa a kezddket a strukturajanak tartott chat-
csoportjaihoz (Uzlet és termék szerint).



Az ujonc tanulmanyozta a karrier tervet.

Hatarozzak meg egyutt céljait a tarsasagban.

Soroljak fel a cél eléréséhez szlikséges lépéseket és készségeket
(lasd ,,Az els6 célom a Korall Klubbal” cimd ismertet6t). Hany
embernek kell a cél eléréséhez regisztralnia?

Milyen értékesitési volument kell teljesiteni személyesen? Hany
idopontot kell egyeztetnem a sziikséges szamu talalkozohoz?
Mindezt meg kell beszélni és irasba kell foglalni.



Legyen példaképe partnerének!
Emlékszik:

Ha nincs sajat személyes forgalma, akkor a
partnereinek sem lesz.

Ha nem vesz részt aktivan a struktura csoportjaiban és
csevegeseiben, partnerei sem fogjak fontosnak tartani.
Ha nem vesz részt a rendezvényeken, akkor partnerei
sem.

Ha nem ajanlja a regisztraciot, nem ajanlja a
termékeket Uj embereknek, akkor partnere sem fogja.



Tanitsa meg az uj partnert
a névjegyzék irasara.
Adjon tanacsot, hogy
praktikus kezelnie.

4. TANULJA MEG HOGY KELL A NEVJEGYZEKET
KARBANTARTANI



i

Az ujonc névjegyzéke
alapjan kezdeményezzék az
elsé hivasokat. Figyelmesen
hallgassa Partnerét, aki
telefonon beszél. Adjon
szamara elémozdito
visszajelzeést.



Segitsen egy kezdbnek az elsd uzleti talalkozoik lebonyolitasaban.

El@szor a taldlkozdkat tartsa On, az Uj partner aktiv jelenlétével,
ahol 6 figyel, majd tartson egy 50/50 bemutatdot (el6re
allapodjanak meg, hogy ki fogja tartani az esemény egyes
szakaszait).

Végul bizza a talalkozo lebonyolitasat az uj jovevényre, batoritsa,
hogy hazigazda legyen, és On egyszer(ien tdmogassa jelenlétével.



Egyeztessen az uj Partnerrel a hivasok gyakorisagarol,
hogy milyen gyakran jelentkezik majd, hogy
osszeulhessenek az eredmények és helyes lépéesek

atbeszéléséhez.



Hivjon ujonc résztvevot a
tarsasag vagy a sajat
strukturajanak esemeényeire
(Errdl részletesen a
kdvetkezd
tajékoztatéanyagokban
fogunk beszélni).



1. Ismerje meg a ,,Siker konyv” anyagat.

2.Készitsen egy uj "indulasi" tervet
Partnerek

FELADAT

3. Kezdje el végrehajtani a mlveleteket
a terv szerint!







